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Objectif Maroc

La nouvelle initiative de Export
Consulting dédiée au développement
des relations bilatérales entre les
entreprises italiennes et marocaines.

Le Maroc est un marché en effervescence, un
pays moderne qui renforce ses infrastructures
et sa capacité de production, en s'établissant
comme un hub stratégique dans les relations
entre I'Europe et I'Afrique.

Dans ce contexte, I'augmentation des
exportations est une évolution naturelle,
soutenue par les investissements publics et
les capitaux étrangers. Une opportunité sans
précédent pour les PME de se positionner sur
le marché international.

Avec des valeurs d’échange bilatéral en
hausse depuis des années, I'ltalie est un
partenaire privilégié dans ce processus, tant
pour sa proximité géographique que pour la
compatibilité d’intéréts et de valeurs.

Grace a la profonde connaissance des
marchés italien et marocain, Export
Consulting lance un programme de services
dédié aux entrepreneurs des deux pays qui
veulent développer leur business le long de
cet axe essentiel entre I'Europe et I'Afrique.

POUR PLUS D'INFORMATIONS
www.exportconsulting.it

CABINET DE CONSEIL A
LINTERNATIONAL DEPUIS 1999
A FLORENCE, EN ITALIE

Parmi les produits les plus
importés en ltalie a partir du
Maroc : véhicules a moteur
et accessoires, vétements,
alimentation, produits
chimiques, métaux.

Parmi les produits les plus
importés au Maroca partir de
I'ltalie : machines industrielles,
tissus, marbres, alimentation,
produits pharmaceutiques,
papier et carton.
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Services proposés

Formation et accompagnement
en Export Management

Pour se présenter a l'international avec des
instruments appropriés et une solide
connaissance des caracteristiques et des
exigences des marchés cibles.
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Un référent export sur place

Une assistance spécialisée pour faciliter les
partenariats commerciaux, et un support pour
la communication linguistique et interculturelle
entre les acteurs.
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Missions commerciales et foires

Organisation de voyages d'affaires pour des
groupes ou des réseaux d'entreprises et
présence sur les salons avec du personnel
multilingue.
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Projets Export et services de
Temporary Export Management

Un programme complet pour commencer a
exporter vers I'ltalie, I’Europe ou I'Afrique, de
I'étude de faisabilité a la recherche et a la
sélection de nouveaux clients.
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Création de listes de clients
et fournisseurs

Un service rapide et précis qui vous donne
accés a des contacts ciblés, soigneusement
profilés, sélectionnés et vérifiés.
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LE PROJET VOUS INTERESSE ?
CONTACTEZ-NOUS DES MAINTENANT

DK info@exportconsulting.it

(O +39 3479272423
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Italy Bureau of Cerfification
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Society of Independent International
Trade & Customs Experts
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